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Politica Comercial Internacional

1. Datos de identificacion

Academia Departamento
Especialidades en Economia y Negocios Departamento de Estudios Organizacionales
- Carreras Area de formacién Tipo
Licenciatura en Negocios Internacionales Bésica particular obligatoria Curso
Modalidad Ciclo Créditos Clave Prerrequisitos
Presencial 5 8 15417 Administracion | (10942)
Horas Relacién con otras Unidades de Aprendizaje
En el ciclo que se imparte En otros ciclos
(relacién horizontal) (relacion vertical)
Tratados y Acuerdos Comerciales y de Inversion.

Teoria [ 40 ] Practica [40] NEGAE/ACIaf INtEmaciondl Internacionales.

Total [ 80 ] Competitividad Internacional. Estructura Econémica Internacional.

Logistica del Comercio Internacional. Finanzas Internacionales.
Comercio Exterior.

Saberes previos

Conceptos juridicos fundamentales, macroeconomia, teorias y principios del comercio exterior, teorias y principios financieros.

Elaboré Fecha de elaboracion Actualizé Fecha de actualizacién

Mtra. Ruth Liliana Hernandez Cruz Enero de 2017 Mtra. Ruth Liliana Hernandez Cruz Marzo de 2017

2. Competencia de la Unidad de Aprendizaje

Demuestra el analisis y resolucion de problemas relacionados con la politica comercial internacional que le permiten entender el contexto
actual de la economia internacional para la toma de decisiones informada en el ambito publico y privado.

Perfil de egreso

Posee conocimientos, habilidades, destrezas y actitudes para contribuir a la tomar decisiones en el ambito de la politica comercial
internacional, conforme a la ética profesional, la responsabilidad social y la normatividad, para satisfacer los requerimientos de los sectores
publico y privado en materia de negociacion de acuerdos internacionales.

3. Competencias a las cuales contribuye la unidad de aprendizaje

Genéricas Disciplinares Profesionales
Busca, procesa y analiza criticamente | o |gentifica conceptos fundamentales en el e Analiza la negociacién de acuerdos en el
informacion procedente de fuentes diversas. ambito del comercio internacional. ambito publico y privado en materia de
i 5t imi - comercio exterior.
j ﬁ‘ptl)"l"z de forma ética suls conocimientos y | o |ntegra saberes contables y econémicos
| habilidades en su campo laboral. para interpretar aspectos histéricos y o Facilita el diagnéstico y toma de
Se comunica en forma  correcta actuales de la estructura Econdmica decisiones en materia de negociacién
dependiendo de los diferentes escenarios Internacional. internacional para el logro de objetivos de
o . rcado internacional.
en que se encuentra. « Reconoce la politica comercial una empresa con mercado inter
Propicia ambientes que favorece el trabajo internacional a partir del conocimiento de
en equipo con calidad, calidez y creatividad. los instrumentos de politica comercial.

Analiza las relaciones comerciales
internacionales desde la perspectiva de
los organismos internacionales
comerciales y la nacional.
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Concepto y caracteristicas de comercio internacional
Antecedentes de las relaciones comerciales internacionales
Concepto y estrategia de politica comercial internacional
Actualidad y tendencias del comercio internacional

| Unidad de competencia 2: Instrumentos de politica comercial

Barreras arancelarias

| Barreras no arancelarias
Salvaguardas

Licencias de Importacién
Cuotas compensatorias

Unidad de competencia 3: Relaciones comerciales internacionales

Formas de relaciones comerciales entre paises
Panorama Histérico de los Organismos Multilaterales
Conceptos de integracién econémica y comercial

| Procesos de Integracion comercial (bloques comerciales)
Acuerdos comerciales de México con el mundo

Unidad de competencia 4: Politica comercial internacional de México

Entorno econémico de la politica comercial de México

Politica de apertura comercial de México

Elementos e integracion de un tratado de libre comercio de México con el mundo
Actualidad de la politica comercial de México

5. Metodologia de trabajo docente y acciones del alumno

~ Metodologia Accion del docente

Accidn del estudiante

"La base del modelo educativo corresponde | Fomenta el uso correcto del lenguaje,
a uno por competencias, el cual fomenta su | redaccién y  estructuracion de las
demostracion en situaciones y casos | propuestas desarrolladas por los

relacionados con su campo profesional. estudiantes.

Estimula la participacion proactiva y el
trabajo colaborativo.

Se utiliza una metodologia activa e intuitiva
que estimula la participaciéon del estudiante
L en el desarrollo de exposiciones
| conceptuales, mediante el andlisis de
temas tedricos relacionados con el contexto
global actual y la politica comercial nacional.

Estimula a formulaciéon de diagnésticos
criticos de la estructura econémica
internacional y la actualidad de la politica
comercial internacional.

Promueve actividades de reflexion y
discusion al respecto de la actualidad de los
acuerdos internacionales con la practica
actual de la politica comercial mexicana en
un entorno globalizado.

Comparte una actitud reflexiva, critica y
propositiva para logro de los aprendizajes
esperados.

Desarrolla su capacidad de anélisis,
interrelacion de conceptos y trabajo
colaborativo en el aula y fuera de ésta.

Asocia los contenidos tedricos con las

condiciones practicas del contexto global.

Explica el impacto de los acuerdos y las
relaciones comerciales internacionales de
los paises.

6. Criterios generales de evaluacién (desemperio)

Producto

Proyecto o ensayo individual (final) 20%
Portafolio de evidencias 8%
_Otros (actitudes y valores ) 7%

Analisis elaborados en trabajo por equipos en el aula

Investigacién y andlisis individual de eventos relacionados con los

_ Actividad o
Participaciones para la clase (individual) 10% e Mapas conceptuales
Trabajo en equipo (en aula o fuera) 10% °
¢ Exposicién en multimedia
Presentaciones (exposicion) 25% o
temas
Examen o ensayo (parciales) 20% o Evaluaciones socio formativas

Proyecto final a manera de ensayo integrador, critico y reflexivo.
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7. Perfil deseable del docente
Saberes / Profesion Habilidades Actitudes Valores
e Economia, finanzas, e Capacidad para aplicar los Propositivo. e Responsabilidad.
administracion, relaciones conocimientos teéricos a la Planificado. e Respeto.
internacionales, negocios préactica. Motivador para el trabajo en e Reconocimiento y aprecio.
internacionales, comercio e Capacidad de razonamiento equipo. o Consideracion.
!, internacional. critico. Dinamico. ¢ Honestidad.
e Formacion en las areas o Expresion oral y escrita. Critico. o Apertura y escucha.
econdémico administrativas. | e Manejo de un segundo Asertivo.
o Experiencia docente, idioma para el comercio
empresarial, comercial o internacional.
institucional.
8. Bibliografia
Basica para el alumno
AN Autor(es) Titulo Editorial Aio URL
Feenstra, Robert C. y Alan M. | Comercio Internacional Reverté 2011

| Taylor

Sosa Carpenter, Rafael

Principios y Fundamentos del

Comercio Global Internacional

Carpenter Consulting Group — Grupo | 2015
Vanchri

Complementaria

Autor(es) E Titulo Editorial Afio URL
Jerez Riesco, José Luis | Comercio Internacional (Cuarta 2011
- - Edicién) B
Moreno Castellanos, Jorge | Nuevos Paradigmas del | Tax Editores 2010
Arturo Comercio Internacional
Vazquez Sandoval, Manuel y | Comercio Internacional Grupo Editorial Patria 2007

_Raul Javier Madrigal Preciado

Vazquez Gémez, Gerardo y
Fernando Lorenzo Salazar
(Coords.)

Derecho Comercial Internacional

Porria — Centro de Investigacion e | 2014

Informatica Juridica

Tepatitlan de Morelos,

Nombre y firma del Jefe de Departamento de
_Estudios Organizacionales

Dr. Marco Antonio Berger Garcia

Jalisco, marzo de 2017.

Nombre y firma del Presidente de Academia
Especialidades en Economia y Negocios

Uity

Dr. Candido Gopizalez Pérez
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