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La Unidad de Aprendizaje Polmca Comermal Internacnonaf” se ofrece en Cuc1enega para los estudlantes de Ea Ilcencsatura en negomos mtemacxonaies y en eI se
estudian en primer termino los fundamentos de comercio y de la politica comercial entre paises para luego estudiar su aplicacion a las relaciones comerciales en el
mundo y su importancia para los negocios y después se estudian las estrategias necesarias que deben adoptar las empresas exportadoras ante la apertura
comercial de México y como se deben organizar para aprovechar los apoyos y desarrollar con éxito sus actividades ante la competencia global.

Vincu[acwn con otras Umdades de Aprendlza;e

La Unidad de Aprendizaje “Polltica Comercial Internacional” , se ubica en el periodo 2018 B del programa educativo de la I|cen0|atura en negomos mternamonaies y
se vincula con los conocimientos adquiridos en las unidades de aprendizaje: Economia Internacional de los Negacios.




___ Impactode la Unidad de Aprendizaje en el perfil de egreso

La unidad de aprendizaje abona al apartado del perfil de egreso de la Licenciatura de Negocios podra “Negociar acuerdos internacionales en el ambito publico y
privado” y podré identificar, analizar e interpretar datos econdmicos que sirvan de base para negociar y maximizar su beneficio en ambito internacional”. Al aportar
conocimientos tedricos tales como los fundamentos, métodos y principios de una negociacion internacional; tratados y acuerdos comerciales, estrategias para los
procesos de negociacion intemacional. En cuanto a los aspectos practicos, abonara aportes como las técnicas, recursos y protocolos que interviene en una
negociacion, asi como la capacidad en la toma de decisiones en los mercados nacionales e internacionales; a su vez permite desarrollar en el futuro profesional,
las actitudes como el respecto, la tolerancia, el uso confiable de datos, y las actitudes favorables para al trabajo colectivo.

e Ambito de Aplicacion Profesional de la Unidad de Aprendizaje

La Unidad de Aprendizaje “POLITICA COMERCIAL INTERNACIONAL" contribuye al fortalecimiento de la formacion profesional del licenciado en Negocios al
concentrar los conocimientos teorico-metodolégicos de la politica comercial que permitan al profesionista en negocios intermacionales analizar los procesos y
dinamicas econémicas presentes en las organizaciones y en los mercados. Asi como contar con las bases para la mejor toma de decisiones en los ambitos

econémicos tanto nacionales como internacionales.

Demuestra el conocimiento tedrico y practico de los fundamentos de la politica comercial internacional que pueden aplicar los paises para participar con éxito en los
mercados internacionales. Ademas la competencia de las etapas de desarrollo, las relaciones econdmicas entre los paises y la participacion de la empresa mexicana
en el mundo. '
Conoce y analiza las diferentes estrategias que deben aplicar las empresas para competir con éxito en los mercados interacionales.

Presenta investigaciones de alumnos para aplicar los conocimientos adquiridos en el curso mediante la realizacién de estudios sectoriales de exportacion.
Microeconomicos que permite generar explicaciones sobre los agentes economicos productor y consumidor, asi como estudio del funcionamiento del mercado

nacional e internacional.

~ Competencias Basicas de la Unidad de Aprendizaje

Interpretar |a politica comercial y sus estrategias

Identificar los diferentes conceptos de politica comercial

Determinar los cambios béasicos de la politica comercial en los negocios

Analizar el comportamiento de los paises en los negocios internacionales

Relacionar los conceptos basicos del proceso productivo, en los acuerdos en los negocios con otros paises




e |dentificar el funcionamiento de la politica comercial de acuerdo a su pais y su gobierno

- Competencias de Aprendizaje de la Unidad de Aprendizaje

Aplicar los conocimientos de la politica comercial y sus instrumentos de anélisis para identificar los comportamientos del consumidor y el funcionamiento de las

empresas y los mercados.

Campos Formativos por Competencias: Conocimientos, aptitudes y destrezas, actitudes yvalores = =

Saber Conocer (Saberes teoricos y procedimentales)
Aspectos basicos

Teoria del productor

Teoria de mercado

Medicion de sensibilidad en la demanda
Comportamiento de la Utilidad cardinal y ordinal
Mecanismos del comercio

Comportamiento de competencia perfecta e imperfecta

Saber Hacer (Saberes practicos, habilidades)

Identificar la politica de consumidor, productor y mercado

Implementar la medicion de la sensibilidad de la demanda

Evaluar el comportamiento de la utilidad y la competencia perfecta e imperfecta
Interpretar los conceptos de comercio, produccién y costos.

Saber ser (Actitudes y Valores, Ser creativo)

Respeto a la diversidad cultural

Tolerancia a posturas y perspectivas culturales diferentes
Proactividad y Creatividad en su actuar profesional
Confidencialidad en el uso de la informacién

Saber convivir (Aprender a vivir en sociedad, a vivir con los demés, Ser comprensivo y tolerante)
Trabajo colaborativo
Respeto al ser, pensar y sentir




Flexibilidad a nuevas ideas.

" Unidades Tematicas

. DesqgloseenSubtemas= @ =

- -_ENd.'--de‘_Hor;a_s de Clé'sé.' :

Unidad de Competencia
Tema 1:-ASPECTOS
BASICOS DE LA
POLITICA COMERCIAL
INTERNACIONAL.

Unidad de Competencia
Tema 2: - POLITICA
COMERCIAL
INTERNACIONAL

Unidad de Competencia
Tema 3: -
INSTRUMENTOS DE
LA POLITICA
COMERCIAL
INTERNACIONAL.

Subtema 1: Concepto y estrategia de la politica comercial internacional.

Subtema 2: Relaciones comerciales internacionales.

Subtema 3: Mecanismos del comercio internacional: libre mercado y proteccionismo.

Subtema 4: Caracteristicas del comercio internacional: conceptualizacion, ventajas y desventajas.

Subtema 1: Entorno econémico de la politica comercial internacional de México.
Subtema 2: La politica comercial de apertura comercial de México.

Subtema 3: Topicos de un tratado de libre comercio de México con el mundo.
Subtema 4: Modificacion a tratados y acuerdos de libre comercio firmados por México.

Subtema 5: Politica comercial de México: politica monetaria.

Subtema 1: Barreras Arancelarias: ad valorem, especificos y mixtos.

Subtema 2: Barreras No Arancelarias: cuotas y cupos, restricciones fitosanitarias, normas técnicas,
requerimiento de contenido nacional.

Subtema 3: Salvaguardas: licencias de importacion, cuotas compensatorias.

4 horas
4 horas
4 horas
4 horas

4 horas
4 horas
4 horas
4 horas
4 horas

4 horas
4 horas
4 horas
4 horas
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Unidad de Competencia
Tema 4. Politica
Econémica de los
grandes Bloques.

Subtema 1: Panorama histérico de los organismos multilaterales, organizacion de naciones unidas,
fondo monetario internacional, banco mundial, GATT y organizacién mundial del comercio.
Subtema 2: Panorama de los bloques comerciales del mundo.

Subtema 3: TLCAN.

Subtema 4: Union europea.

Subtema 5: Mercosur.

Subtema 6: Acuerdos comerciales de México con el mundo.

Subtema 7: Tratados de libre comercio firmados por México.

4 horas
4 horas
4 horas
4 horas
4 horas
4 horas
4 horas

Total: Hrs. 80




ESTRATEGIAS

“TEMAS Y SUBTEMAS

Estrategtas de ensefianza

 Estrategias de aprendtzaje en aula

I Estrategias de ébr'eﬁd'i_zajé extra-aula

TEMA 1 : Aspectos
basicos de la Politica
Comercial Internacional:

Subtema 1: Concepto y
estrategias de la politica
comercial internacional.

Subtema 2: Relaciones
comerciales
internacionales.

Subtema 3:
Mecanismos del
comercio internacional:
libre mercado y
proteccionismo.

Subtema 4:
Caracteristicas del
comercio internacional:
conceptualizacion,
ventajas y desventajas.

TEMA 2: - Politica
Comercial Internacional:

Estrategta de ensefianza: Entrega del
Programa y lineamientos generales y el
formato para recabar la firma de cada
alumno.

Estrategia de ensefianza: Comentar los
conceptos y las estrategias de la politica
comercial y explicacion de algunos casos.

Estrategia de ensefianza:
Explicar las diferentes relaciones
comerciales entre paises.

Estrategia de ensefianza:

Mediante diapositivas y carteles se explica
los mecanismos del comercio internacional,
explicando las dimensiones del libre
mercado y proteccionismo.

Estrategia de ensefianza:
Explicar mediante diapositivas las
caracteristicas del comercio, su
conceptualizacion y las ventajas y
desventajas.

Estrategia de ensefianza:

Mediante diapositivas, se explica las
dimensiones del entorno econdémico de la
politica comercial en México.

Estrategla de Aprendizaje en Aula:
Trabajo en grupo en el saldén con los
principales conceptos

Estrategia de aprendizaje en Aula:

Trabajo colaborativo realizando una sintesis
que contenga lo mas importante por cada
alumno.

Estrategia de aprendizaje en Aula:

Trabajo por equipos bajo la supervision del
profesor, comparando las diferentes
relaciones comerciales internacionales de
cada pais.

Estrategia de aprendizaje en Aula:
Trabajo por equipos buscando los indicadores
en algunos casos.

Estrategia de Aprendizaje en Aula:

Trabajo en grupo en el salon buscando
indicadores que conozca las principales
caracteristicas del comercio internacional, asi
como las ventajas y desventajas.

Estrategia de aprendizaje en Aula:

Trabajo colaborativo, participacion de los
alumnos para la construccién de un cuadro
sinoptico que contemple en entorno econdmico
en México.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Estudio individual del programa y la
elaboracion de sintesis de los principales
conceptos del tema.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Elaboracion de un mapa conceptual
sobre el tema estudiado: realizando un
reporte.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Elaboracion de un mapa conceptual
sobre el tema estudiado: recopila la
informacion necesaria en la biblioteca,
internet o medios que considere
importantes.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Sintetiza y prioriza la informacién.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula

Se les proporciona una lectura sobre las
caracteristicas del comercio internacional
asi como sus ventajas y desventajas, con
el fin de que valoren la importancia de las
mismas.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Sintesis de lectura individual y se entrega
para su respectiva revision.




Subtema 1: Entorno
economico de la politica
comercial internacional
de México.

Subtema 2: La politica
comercial de apertura
comercial de México.

Subtema 3: Topicos de
un tratado de libre
comercio de México con
el mundo.

Subtema 4: Modificacion
a tratados y acuerdos
de libre comercio
firmados por México.

Subtema 5: Politica
comercial de México:
politica monetaria.

Tema 3: Instrumentos
de la Politica Comercial
Internacional:

Estrategia de ensefianza:

Explicar las diferentes dimensiones de la
apertura que tiene la politica comercial en
México.

Estrategia de ensefianza:

Mediante diapositivas se explican las
negociaciones del tratado de libre comercio
de México con el mundo.

Estrategia de ensefianza:

Explicacion de las modificaciones y
acuerdos que realizan los tratados de libre
comercio en México.

Estrategia de ensefianza:

Explicar como el Banco de México lleva a
cabo las tasas de interés vy
las expectativas inflacionarias del publico,
a fin de que la evolucion de los precios sea
congruente con el objetivo de mantener
un entorno de inflacion baja y estable.

Estrategia de ensefianza:

Explicar las relaciones comerciales de un
pais con el resto del mundo vy
Generalidades de la politica comercial.

Estrategia de aprendizaje en Aula:
Trabajo por equipos bajo la supervision del
profesor.

Estrategia de aprendizaje en Aula:

Trabajo colaborativo donde se analizan las
diferentes negociaciones de los tratados de
libre comercio en México con el mundo.

Estrategia de Aprendizaje en Aula:

-Trabajo en grupo en el salén analizando las

modificaciones y acuerdos en los tratados de
libre comercio en México.

Estrategia de Aprendizaje en Aula;

Trabajo en grupo en el salon analizando las
tasas de interes y las expectativas
inflacionarias del publico.

Estrategia de Aprendizaje en Aula:
Trabajo en grupo en el salén con los
principales conceptos.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Sintesis de lectura individual.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula;
Lista de cotejo de las actividades
realizadas para su revision.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Lista de cotejo de las actividades
realizadas.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Mapa conceptual sobre el tema
estudiado.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
N/A




Subtema 1: Barreras
Arancelarias: ad
valorem, especificos y
mixtos.

Subtema 2; Barreras No
Arancelarias: cuotas y
cupos, restricciones
fitosanitarias, normas
técnicas, requerimiento
de contenido nacional.

Subtema 3:
Salvaguardas: licencias
de importacion, cuotas
compensatorias.

TEMA 4: Politica
Econdmica de los
grandes Bloques

Estrategia de ensefianza:

Explicar las barreras arancelarias:
arancel de importacion es 5% del valor de
la mercancia en cuestion. Arancel que se
impone en términos de cargas o cobros
monetarios y el especificos por unidad o
cantidad de mercancia importada

Estrategia de ensefianza:

Explicar las normas de regulaciones vy
restricciones no arancelarias aplicadas
unilateralmente por otros paises.

Estrategia de ensefianza:

Se explica mediante diapositivas la
“Elaboracion de Solicitud™; “Documentos
de Acompanamiento”; “Listado de
Documento de Acompafiamiento” a
presentar a fa Institucion: [MIPRQ]
MINISTERIO DE INDUSTRIAS Y
PRODUCTIVIDAD:; Solicitud de
Documentos de Control Previo.

Estrategia de ensefianza;

Explicar como los paises cooperan entre si,
y no solo eso: se han formado grandes
bloques de

cooperacion economica, politica, comercial,
militar... ... Los diferentes bloques de
cooperacion de gran escala incluyen desde
la Union Europea hasta la Alianza del

Estrategia de aprendizaje en Aula:
Se analiza cada uno de los aranceles y se hace
un reporte por parte del alumno.

Estrategia de aprendizaje en Aula:

De manera individual, cada alumno elabora un
informe del trabajo realizado que sera
entregado al profesor.

Estrategia de Aprendizaje en Aula:

Los alumnos exponen ante sus comparieros de
equipo un listado de como elaborar la solicitud
para las licencias de importacidon y cuotas
compensatorias.

Estrategia de Aprendizaje en Aula:
Trabajo en grupo en el salon con los
principales conceptos

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Elabora informes sobre los aranceles y
se entrega un producto.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
mapa conceptual sobre el tema estudiado:

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
mapa conceptual sobre el tema estudiado:

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Sintesis de lectura individual.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Elaboracion de un mapa conceptual
sobre el tema estudiado: DEFINE EL
TEMA DE TU MAPA CONCEPTUAL

= (ol -




Subtema 1: Panorama
historico de los
organismos
multilaterales,
organizacion de
naciones unidas, fondo
monetario internacional,
banco mundial, GATT y
organizacion mundial
del comercio.

Subtema 2: Panorama
de los bloques
comerciales del mundo.
Subtema 3: TLCAN.
Subtema 4: Unién
europea.

Subtema 5: Mercosur.
Subtema 6: Acuerdos
Comerciales de México
con el mundo.
Subtema 7: Tratados de
libre comercio firmados
por México.

Pacifico, pasando por los BRICS o la
OTAN.

Estrategia de ensefianza:

Explicar como los organismos multilaterales
han hecho historia de acuerdo a la
organizacion que se encuentra conformada
por fres 0 més naciones cuya principal
misién sera ftrabaja conjuntamente en las
probleméticas y aspectos relacionados con
los paises que integran la organizacion en
cuestion.

Estrategia de ensefanza:

Mediante diapositivas se explican que son
Los blogques comerciales y como funciona
cada uno, la Unién Europea, el Tratado de
Libre Comercio de América del Norte
(TLCAN) y la Union Africana. Estos pueden
tener numerosos beneficios para sus
integrantes al alentar la inversion extranjera
directa, aumentar la competencia e impulsar

las exportaciones.
En América Latina, los blogues
del Mercosury la recientemente

formada Alianza del Pacifico.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Elaboracién de un mapa conceptual
sobre el tema estudiado: RECOPILA LA
INFORMACION NECESARIA.

Estrategia de Aprendizaje en Aula:
En equipos organizan todos los elementes
solicitados y descritos en el trabajo integrador.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
SINTETIZA'Y PRIORIZA LA
INFORMACION

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Elaboracion de un mapa conceptual
sobre el tema estudiado: recopila la
informacion necesaria y entrega el
producto solicitado.

Estrategia e Aprendizaje en Aula:

De manera individual cada alumno desarrolla y
explica coémo funcionan los blogues
comerciales de México con el mundo.

Temai: .. _ Criterio: ... Criterio: 1...Rubrica sobre los principales aspectos debatidos en
Subtema 1-4: Mapa conceptual sobre el tema estudiado: cumplimiento de las | clase
[ndicadores: ...Excelente, Bien, Regular, Deficiente 25 %

etapas para su realizacion

Producto: ... Texto impreso

Tema 2: ... Subtema 1-4 ...Sintesis de lecturas

Producto: ... 10 cuartillas

Criterio: ...Objetividad, Integralidad




Tema 3: Subtema 1.4 ... Lista de cotejo
Producto: ... Texto impreso

Tema 4: ...... Subtema 1-4 : Sintesis de lecturas
Producto: ... 10 cuartillas

Indicadores: ...Precision, claridad, ortografia , redaccion, exposicion adecuada
de lo esencial del tema en cuestion

Criterio: ...Integralidad del analisis

Indicadores: ...Hecho, pendiente, no realizado

Criterio: ... Objetividad, Integralidad
Indicadores: ... Precision, claridad, ortografia, redaccion, exposicion adecuada

de lo esencial del tema en cuestion

20 %

25%

30 %

SUMA 100%

_ Fuentes de Informacion =~

Basica
COMERCIO INTERNACIONAL ( 2007 )
AUTOR VAZQUEZ SANDOVAL MANUEL
EDITORIAL - PATRIA
CLASIFICACION 382.01
Complementaria
POLITICA COMERCIAL EN MEXICO
BEATRIZ LEYCEGUI GUARDOQUI
Paginas web o recursos digitales
Reflexiones politicas comercial en México

Centro de Investigacion para el Desarrollo. 2011. Hacerlo mejor: Indice de Productividad México [pdf]
. México: Centro de Investigacion para el Desarrollo, A.C. Disponible en [consulta: 30 de julio de 2012).
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