UNIVERSIDAD DE GUADALAJARA 15421_NIN

Centro Universitario de los Altos
Divisién de Ciencias Sociales y de la Cultura

Tratados y Acuerdos Comerciales y de Inversion Internacionales

1. Datos de identificacion

Academia L Departamento
Especialidades en Economia y Negocios Departamento de Estudios Organizacionales
~_Carreras Area de formacién Tipo
Licenciatura en Negocios Internacionales Especializante Obligatoria Curso — Taller
Modalidad 2 ~ Ciclo Créditos Clave ~ Prerrequisitos
Presencial 5 8 15421
Horas Relacion con otras Unidades de Aprendizaje
En el ciclo que se imparte En otros ciclos
(relacién horizontal) (relacion vertical)
) o segundo sexto
Teoria [ 40 ] Practica [40] . . . . i
Total [ 80 ] Marco Regulatorio de los Negocios Internacionales Gestion de la Operacién Aduanera
Derecho Internacional de los Negocios Logistica Internacional
- Etica de los Negocios Internacionales Comunicacién Intercultural en los Negocios

= Saberes previos

Estructura econémica Internacional, las teorias del comercio Internacional, los conceptos de oferta y demanda agregada.
__Elaboré Fecha de elaboracién Actualizé Fecha de actualizacién

Lic. Maria de Jesus De la Mora Enero de 2017 Lic. Maria de Jesus De la Mora Marzo de 2017

2. Competencia de la Unidad de Aprendizaje

Aplica los tratados, normas y acuerdos en procesos comerciales y de inversion internacionales en los Acuerdos de Cooperacion
Econdémica y de alcance parcial correspondientes.

_Perfil de egreso

Que el egresado de la Licenciatura en Negocios Internacionales se inserta en el mercado de trabajo en instituciones publicas y privadas
que tienen relacién con el comercio internacional y la internacionalizacién de las instituciones.

Negociar acuerdos internacionales en el ambito publico y privado

a) mediante conocimientos econémicos, juridicos, sociales y de negociacion que se encuentren en la frontera del conocimiento.

b) mediante el dominio de las lenguas extranjeras

c) a partir del conocimiento de las diferencias culturales

Desarrollar, implementar y gestionar proyectos de logistica internacional

a) Mediante el conocimiento de marcos normativos y sus procesos, gestion aduanera, métodos cuantitativos y otros elementos de toma de
decisiones.

b) A partir del uso de las TICS y software especializados y

| ¢) Mediante el conocimiento de geografia, transportes y la estructura econémica internacional.

Identificar, disefar, desarrollar y dar seguimiento a los modelos de internacionalizacién de empresas

) a partir de identificar areas de oportunidad y generar planes y proyectos de negocios internacionales.

3. Competencias a las cuales contribuye la unidad de aprendizaje

e ~ Genéricas ‘Disciplinares = Profesionales
Es autocritico y defiende su postura y | Reconoce la estructura de los Tratados de | Sugiere nuevas formas de Integracion
pensamiento critico y propositivo. Libre Comercio y su funcion. comercial a través del ejercicio del

Propone  procedimientos y resuelve | Diferencia el alcance y las diferencias de un Intercambio Comercial.

problemas en la esfera laboral y nuevas | Tratado de Libre Comercio, Acuerdo de Disefia propuestas de modificacién para la
situaciones. Alcance Parcial y un Acuerdo de | mejora de las précticas de comercio.
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Cuida de la correcta ejecucion de la |
legislacion vigente en materia de Comercio
Internacional.

Aplica de forma ética sus conocimientos y | Cooperacién Econémica. |
habilidades en su campo laboral. Interioriza en la importancia del comercio
Propicia ambientes que favorece el trabajo | internacional a través de mecanismos

en equipo con calidad, calidez y creatividad. | legales que dan preferencias a los paises
| en materia del Intercambio comercial.

Construye una conciencia de trabajo
conforme a las legislaciones vigentes en
materia de Inversién Extranjera.

4. Contenido tematico por unidad de competencia

“Unidad de competencia 1: Disposiciones Generales de los tratados de Libre comercio

Definicién de Tratados y Acuerdos.

Convenios Internacionales.

Proceso de celebracion de tratados.

Importancia de la celebracion de los tratados y acuerdos Internacionales.
Determinacion de Ventajas y desventajas de la celebracién de un tratado internacional.

Unidad de competencia 2: Acuerdos y teorias de comercio.

Caracteristicas de Acuerdos de Alcance Parcial (AAP).
Acuerdos de Cooperacién Econémica (ACE).

Teoria de la Desviacion del Comercio.

Teoria de la Triangulaciéon Comercial y el Efecto Spaghetti Bowl.

~Unidad de competencia 3: Regulaciones Arancelarias.

| Reglas de Origen.

| Valor de Contenido Regional (VCR).

| De Minimis.

| Certificados de Origen.

| Sistema Generalizado de Preferencias Arancelarias (SGP).

| Regulaciones No Arancelarias Cuantitativas y Cualitativas: Medidas Sanitarias y Fitosanitarias y Salvaguardas.

| Unidad de competencia 4: Politicas y acuerdos internacionales de inversion.
‘

| Ley de Inversion Extranjera: Caracteristicas y Contenidos.
| Politicas Econémicas en materia de Inversion Extrajera y Acuerdos Internacionales de Inversion (All).

5. Metodologia de trabajo docente y acciones del alumno

Metodologia i Accién del docente Accién del estudiante
Discusién de temas previa revision | Precisa los alcances de los temas | Argumenta las criticas o la defensa posturas
bibliografica. previamente establecidos. en materia de Tratados y Acuerdos bilaterales
Exposicién de temas de | Fomenta la participacion de los alumnos en la y multilaterales.
investigaciones. indagatoria de Informacion. Explica el impacto de los Tratados en los
Ejercicios practicos. Proporciona material para la ejecucion de las | P2!S€s:
practicas. Trasladar la teoria a la aplicacién practica.

Construccion de Mapas Mentales vy
conceptuales de las distintas teorias en | Provee de informacion para la construccion de | Construye habilidades de organizacion del
relacion al comercio Internacional. procesos interrelacionados en materia de | conocimiento y jerarquizacién de la
comercio. Informacién.

6. Criterios generales de evaluacién (desempefio)

Actividad Producto

Expresa puntos de vista y hacer preguntas con profundidad y | Sustento penitentemente y profundidad en el analisis.
coherencia y Critica y defende posturas en los temas planteados

10% Elabora Instrumentos con base a los criterios establecidos.

Trabaja en equipo en exposiciones y otras actividades

Participa en actividades de refuerzo 20% Relaciona los conocimientos teéricos en sus propuestas en sus
Evalua la retencion y el alcance de lo aprendido 30% evidencias de unidad.

Trabajos de Investigacion, Ensayos, Mapas conceptuales y
esquemas 40%

" Se recomienda que en cada actividad se practique la autoevaluacién y coevaluacion con los estudiantes.
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7. Perfil deseable del docente
Saberes / Profesion | Habilidades Actitudes Valores

Conocimiento amplio en materia

de Comercio Internacional,
Negocios Internacionales,
Derecho Internacional,

Macroeconomia 'y Finanzas

Internacionales.

Interpretacion de la Ley, visidn
global de las  variables
macroeconémicas y politicas de
los paises. Analisis de los
modelos de Integracion
Econémica y objetividad en la
interpretacion de las doctrinas
econémicas adoptadas por los
paises para el ejercicio del
Comercio Internacional.

Promueve el conocimiento

Y es Proactivo en la busqueda
de nuevas y novedosas formas
de impartir el conocimiento.
Reflexivo ante las condiciones
actuales que se les presentan a
los alumnos como ejemplos en
clases

Visionario en las tendencias e

ensefianza-aprendizaje en
materia de comercio
Internacional.

Fomento a la Competitividad
Compromiso en la correcta
ensefianza en temas de
actualidad.

Alto sentido de la ética y la
responsabilidad en el ejercicio
de las practicas comerciales.
Conciencia ambiental.

8. Bibliografia

Basica para el estudiante

L Autor(es)

Titulo

Editorial Afo

URL

“PROMEXICO

Guia Basica del Exportador

2015 | http://www.promexico.mx/documentos/pdf/guia-

basica-del-exportador-promexico.pdf

Organizaciéon de los
Estados Americanos

Sistemas  de
Comercio Exterior SICE

Informaciéon  de

2017 | http://www.sice.oas.org/agreements_s.asp

Camara de Diputados

Ley sobre la Celebracion de
Tratados

1992 | http://www.diputados.gob.mx/LeyesBiblio/ref/lsct.htm

Camara de Diputados

Ley de Inversién Extranjera

2015 | http://www.diputados.gob.mx/LeyesBiblio/ref/lie.htm

Complementaria

~_Autor(es) Titulo Editorial Ao URL
Sulser Valdés, Rosario Tratados Comerciales Internacionales Ediciones Fiscales 2010
Alejandra ISEF, S.A. 2010.
Carvajal Contreras, Maximo. Tratados y Convenios Aduaneros y de Comercio Exterior Editorial Porrua., 2009
2009
Mercado H., Salvador. Comercio Internacional . Incluye Tratados de Libre 2006
Comercio.

Tepatitlan de Morelos, Jalisco, marzo de 2017.

Nombre y firma del Jefe de Departamento de
Estudios Organizacionales

Nombre y firma del Presidente de Academia
Especialidades en Economia y Negocios

oY)

Z)

7/

Dr. Candido Gonzalez Pérez
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