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Presentacion

Este curso inicia con una breve historia de las Aduanas en México, el marco juridico actual y su estructura; considera su dependencia internacional con la
Organizacion Mundial de Aduanas. El programa presenta un panorama general de la principal legislacién de nuestro pais para el intercambio de mercancias y las

principales cuestiones operativas del mismo.
Asi mismo, reconoce y analiza los campos principales para el llenado del pedimento como principal documento que ampara la propiedad legal de las mercancias

provenlentes del exterior, generando estadisticos para la toma de decisiones en Politica Exterior.
Vinculacién con otras Unidades de Aprendizaje
Esta unidad de aprendizaje se apoya de los conocimientos previos de las unidades de Introduccion a los Negocios Internacionales, Marco Regulatorlo de los
Negocios Intemnacionales, Tratados y Acuerdos Comerciales y de Inversién Internacionales. De igual manera brinda bases para unidades de aprendizaje
posteriores en la malla curricular como Estrategia y consultoria Internacional de Negocios, Innovacién y Desarrollo de productos y servicios para la exportacion,
Logistica Internacional y Medios de transporte internacional.
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~ Impacto de la Unidad de Aprendlzaje en el perle de egreso -

La unidad de aprendlzaJe abona al apartado del perfil de egreso de la Licenciatura en Negocios Internacionales podra “Desarrollar, implementar y gestionar

proyectos de Ioglstlca mternamonaf” mediante el conocimiento de marcos normativos y sus procesos asi como la_gestion aduanera para la toma de demsmnes
Ambito de Aplfcaclon Profesional de la Un;dad de Aprendlza;e . : -

Esta Unldad de Aprendlza e coadyuva a que el profesmmsta pueda desempenarse de manera eficiente y efectiva en las d|ferentes mshtumones deI amblto pubhco y
privado desempefiandose como consultor y gestor de proyectos de comercializacion internacional, asesor publico o privado en materia de comercio exterior.

' Cdmpe_te_ncia Profesional de la Unidad de Aprendizaje

Habllldad de gest;on y desarrollo de proyectos de una comercializacion internacional.
. - Competencias Basmas dela Unidad de Aprendizaje

Conoce Ios antecedentes y fundamentos del ComerC|o Exterior Mexicano.
Identifica los principales lineamientos juridicos que regulan el Comercio Exterior Mexicano.
Analiza y entiende los avances de la politica comercial mexicana asi como el estudio de los diferentes programas de fomento a la exportacion en Mexico.

Analiza los diferentes y mas importantes organismos pUblicos y privados que promueven y regulan el Comercio Exterior de nuestro pais.

Competenc;as de Aprendlzaje de la Umdad de Aprendlza;e o

Anahzar Ias distintas fases y etapas def desarrollo del Comercio Exterior Mexicano

Analizar y comparar el marco juridico desde lo constitucional hasta las leyes y codigos que caracterizan la operacion del Comercio Exterior en nuestro pais.
Desarrollar una interpretacion de las relaciones comerciales de nuestro pais de manera bilateral y multilateral para destacar sus ventajas y desventajas de
aplicacion.

Conoce e interpreta el pedimento aduanero.

- Campos Formativos por Competencias: Conocimientos, aptitudes y destrezas, actitudes y valores

Saber Conocer (Saberes teoricos y procedimentales)
- Fundamentos, antecedentes, tipos y modelos de modelos de comercializacion internacional.

- Elementos de las politicas comerciales internacionales.
- Proceso de una comercializacion internacional de mercancias.

Saber Hacer (Saberes précticos, habilidades)
- Interpretacion de datos y cifras en el comercio internacional.
- Realizar los procesos necesarios para llevar a cabo una negociacion internacional.

- Implementar y/o sustentar la documentacion necesaria el proceso de una comercializacion.
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Saber ser (Actitudes y Valores, Ser creativo)
- Respeto ala diversidad.
- Tolerancia a posturas y perspectivas culturales diferentes.
- Proactividad y creatividad en su actuar profesional.

Saber convivir (Aprender a vivir en sociedad, a vivir con los demas, Ser comprensivo y tolerante)
- Trabajo colaborativo
- Flexibilidad a nuevas ideas
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Desglose de Umdades de Competencla 0 Contemdos_ -

 Unidades Tematicas |

Desglose en Subtemas

~ No. de Horas de Clase

Unidad de Competencia
Tema 1: Aduana y sus
Regulaciones

Unidad de Competencia
Tema 2: Marco Juridico
del Comercio Exterior
Mexicano

Unidad de Competencia
Tema 3: Apoyos al
Comercio Exterior y
Organismos Nacionales
e Internacionales de
Promocién al Comercio
Exterior

Unidad de Competencia
Tema 4: Proyectos de
comercializacion y
documentos principales

Subtema 1 Tipos de aduanas
Subtema 2 Funcion de las aduanas

Subtema 3 Competencia de la aduana en el intercambio comercial en México
Subtema 4 Restricciones para la importacion y exportacion de mercancias

Subtema 5 Despacho Aduanero

Subtema 1 Constitucién Politica de los Estados Unidos Mexicanos
Subtema 2 Ley de Celebracion de Tratados en Materia Economica
Subtema 3 Ley de los Impuestos de Importacion y Exportacion
Subtema 4 Ley de Comercio Exterior

Subtema 5 Ley de Metrologia y Normalizacion

Subtema 6 Ley Federal de Derechos

Subtema 7 Ley de Inversion Extranjera

Subtema 1 Programas de apoyo a las exportaciones en México
Subtema 2 Organismos del Gobierno Federal

Subtema 3 Multilateralismo y Regionalismo

Subtema 4 Blogues comerciales en el mundo

Subtema 1 Etapas en la presentacion de un proyecto de exportacion

Subtema 2 Documentos necesarios para el despacho aduanero
Subtema 3 El Pedimento
Subtema 4 Presentacion de casos
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ESTRATEGIAS

TEMAS Y SUBTEMAS

Estrategias de ensefianza

Estrategias de aprendizaje en aula

Estrategias de aprendizaje extra-aula

TEMA 1
Subtema 1-3

Subtema 4

Subtema 5

TEMA 2

Subtema1a7

Tema 3

Subtema 1

Subtema 2 a4

Estrategia de ensefianza: Se le explica al
grupo las finalidades, antecedentes vy
tipos de aduanas.

Estrategia de ensefianza: Se definen las
restricciones tanto arancelarias como no
arancelarias.

Estrategia de ensefianza: Se les muestra
diferentes  versiones del Despacho
Aduanero y su definicion.

Estrategia de ensefanza: Se le muestra
al grupo como el sustento juridico de un
pais marca el Contexto del Comercio
Exterior. Se desglosan las Legislaciones
vigentes de mayor relevancia.

Estrategia de ensefianza: Presentacion
de los decretos de cada programa de
fomento en nuestro pais.

Estrategia de ensefianza: Se les da a
conocer las paginas oficiales de
localizacion de los  Organismos
principales de fomento al Comercio
Exterior  tanto  nacionales  como
internacionales, asi como el definir las

Estrategia de Aprendizaje en Aula: Mediante el
apoyo de videos y material propio se dividen en
grupos para el analisis de las principales
aduanas.

Estrategia de aprendizaje en Aula: En grupos
se examinan algunos ejemplos de RRA Y

RRNA.

Estrategia de aprendizaje en Aula: Se
determinan las etapas principales del despacho
aduanero y se ejemplifican.

Estrategia de aprendizaje en Aula: Por equipos
se manifiestan las ventajas y desventajas de
las aplicaciones de cada ley en la
comercializacién en nuestro pais.

Estrategia de aprendizaje en Aula: Se
visualizan diferentes formas de aplicacion de
los programas de fomento haciendo ejercicios.

Estrategia de aprendizaje en Aula: En grupos
se relacionan los principales bloques con los
grados de su integracion.

Estrategia de aprendizaje en Aula: Se analizan
las ventajas y desventajas del liberalismo y

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Exposicion por grupos de las principales
aduanas en el mundo.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Entrega de una linea de tiempo de la
historia de la Aduana hasta nuestros dias.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula:
Mapa compartivo de cada una de las
legislaciones para definir los puntos
principales dentro del Comercio Exterior
en nuestro pais.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula: Se
entregaran y compartiran las sintesis de
cada decreto.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula: Se
realizan ejercicios de refuerzo.
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TEMA 4
Subtema 1y 2

Subtema 3:

Subtema 4;

principales  formas de integracion

economica mundial.

Estrategia de ensefianza: Se les da a
conocer las diferentes etapas para un
proyecto comercial.

Estrategia de ensefianza: Se identifican
los principales documentos en cada una
de las etapas del despacho aduanero.

Estrategia de ensefianza: Se les muestra
al grupo la importancia del pedimento
aduanero y sus antecedentes.

Estrategia de ensefianza: Se promueve
el desarrollo de un informe de los
aprendizajes significativos logrados con
el presente curso para plasmarse en un
trabajo final por cada equipo.

Se da una explicacion sobre los
contenidos que deben integrarse a este
trabajo final del curso.

proteccionismo comercial.

Estrategia de aprendizaje en Aula: Se dividen
en grupos para elegir o determinar el caso
especifico para comercializar de manera
internacional.

Estrategia de aprendizaje en Aula: Se muestran
diferentes ejemplos de documentos para
verificar su estructura.

Estrategia de aprendizaje en Aula: Se les da un
formato general de pedimento para la ubicacion
de cada uno de los campos que lo componen y
la importancia de estos.

Estrategia de aprendizaje en Aula: Se realizan
gjercicios de llenado para operaciones
comunes de comercializacion.

Estrategia de aprendizaje en Aula: En equipo,
organizan todos los elementos solicitados y
descritos para el trabajo integrador.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula;
Elaboracion de un informe para la
estructuracién de un proyecto de
exportacion. ( considerando la rubrica
entregada y explicada)

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula: Se
les da casos de aplicacion para ejercicios
de refuerzo.

Estrategia de Aprendizaje Extra-Aula: En
la fecha acordada y que corresponda los
alumnos presentaran los informes.

- = . Evaltagionn -~.. .- . . . -
~ Productos de Aprendizaje sugeridos :  Criterios ylo indicadores de Evaluacion Porcentaje
Tema 1. Subtema 1 Criterio: Desarrollar una exposicion por grupo donde muestren las principales
Producto: Exposicion por grupos de las principales aduanas en el | aduanas por tipo y continente.
mundo. Indicadores: Presentado al grupo en formato libre, indicando: tipo de aduana, 10 %
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Tema 1: Subtema 2
Producto: Realizar una linea de tiempo de la Aduana en Mexico.

Tema 1: Subtema 34
Producto: Diagnostico en preguntas abiertas.

Tema2: ... Subtema1a7
Producto: Mapa compartivo de cada una de las legislaciones para
definir los puntos principales dentro del Comercio Exterior en

nuestro pais.

Tema 3: Subtema 1a4
Producto: Se entregaran y compartiran las sintesis de cada decreto.

Tema 4: Subtema 1
Producto: Elaboracion de un informe para la estructuracion de un

proyecto de exportacion. ( considerando la ribrica entregada y
explicada)

Tema 4. Subtema2-3
Producto: Se les da casos de aplicacidn para ejercicios de refuerzo.

pais, % de comercializacion y posibles rutas. Duracion de 15 a 20 minutos.

Criterio: Elaborar un esquema en formato libre especificando la cronologia en el
surgimiento de la figura de Aduana en nuestro pais.

Indicadores: El formato debe ser visiblemente creativo y entendible, listo para
ser explicado y atendiendo lo global con lo nacional.

Criterio: Aplicacion de preguntas diagndsticas para verificar las
conclusiones a los temas expuestos y explicados.

Criterio: Elabora un mapa comparativo por equipo para determinar las
partes e importancia de la misma y su participacion o injerencia en el
Comercio internacional del pais.

Indicadores: Este debe contener: ultima fecha de actualizacion, objetivo (s),
estructura general de la Ley y como o en qué ha influido para la
comercializacion de nuestro pais con el resto del mundo.

Criterio: Se realizaran sintesis no resumen de cada uno de los decretos para
afianzar la forma de aplicarse y los actores que intervienen.

Indicadores: Contiene estructura general, actores principales, formas de
obtencion, derechos y responsabilidades.

Criterio: Ejercicios de aplicacion y repaso
Indicadores: Elaboracién y entrega en tiempo y forma.

Criterio: Por equipos se realizara un informe de un caso especifico de

exportacion.
Indicadores: Contener cada una de las partes de la ribrica.

Criterio: Se les dara los casos por escrito para su aplicacion en formatos de

pedimentos.
Indicadores: Se evaluaran 25 campos del total del pedimento.

5%

10 %

10 %

15 %

5%

20 %

10 %




Tema 4. Subtema 4 Criterio: Formato de presentacion libre
Producto: En la fecha acordada y que corresponda los alumnos | Indicadores: Una vez revisada la rubrica del informe, se concentrara en

presentaran los informes.
convencimiento del tema, profundidad de la investigacion.

presentacion de las partes del mismo, incluyendo las posturas, vocabulario,

15 %
la

SUMA 100%
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Basica
Silva, E. (2014) Esquema del Procedimiento Aduanero. 72, Edicion. Publicaciones Administrativas Contables Juridicas. México.
Witker, J. (2011) Derecho del Comercio Exterior. 12, Edicion. Universidad Auténoma de México. México. WIT 382.02672

Saldania, J. (2005) Régimen Juridico del Comercio Exterior de México, 12, Edicién. Editorial Porrtia. México. WIT349

Complementaria
Reyes, E. (2003) Monografia: I| Mandamiento = Exportaras. Bufete Internacional de Intercambio. México REY382.64

Guia del Exportador. Bancomext, GUI382

Paginas web o recursos digitales

Secretaria de Economia www.economia.gob.mx

Banco de Comercio Exterior www.bacomext.com
Organizacion Mundial del Comercio OMC www.wto.org
Camara de Comercio Internacional ICC www.iccwbo.org
Organizacién mundial de aduanas www.wcoomd.org

Contar con licenciatura base: Lic. En Comercio Internacional / Negocios Internacionales / Administraciéon de Empresas
Contar con experiencia en el area laboral de los Negocios Internacionales o comercializacion
Contar con experiencia en la docencia




V'Nombre de los profesores‘gde ‘la‘academla ﬁueelabor
Mtra. Alejandra Castafieda Nufiez ~ « &

Dra__ Adrlan_a Guzman Castaneda
Nombre del presidente de ‘ia academia

Dra. Araceli Sanchez Gonzalez

Auto legi ntal de
Nombre del PreSIdente del Colegio Departamental
<

Dra. Adriana Guzman Castafieda




